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Taktik- och strategigrupper
Affarsutveckling, nitverk och ny energi

— Strategisk affarutveckling
”Smaka pa” Blue Ocean

En praktisk utbildning och genomférandeprocess: Att skapa
eget marknadsutrymme med ingen eller liten konkurrens?

Malgrupp: Ledare/chefer med ansvar for foretagets framtida affiars- och
strategiutveckling. Vill du utveckla ditt foretag vidare med hjilp av nya rén och ldra mer
om metod, verktyg och hur du praktiskt arbetar med Blue Ocean Strategy for att skapa
nya marknader?

De flesta marknader kinnetecknas av kraftigt kad konkurrens. Den stora utmaningen for
framtiden dr att skapa nya marknader som kidnnetecknas av ett liten eller ingen
konkurrens. S.k. "Blue Ocean” foretag skapar nya marknadsutrymmen som ger bide hog
tillvixt och l6nsamhet genom att erbjuda unika kundvirden till en 1agre kostnad &n
branschstandard!

Genom att studera data frdn 150 foretag i 30 branscher och egen praktisk konsult-
verksamhet har de valrenommerade professorerna Kim & Mauborgne observerat ett
konsekvent monster i det strategiska tinkandet for att skapa nya marknader - ”Blue
Ocean Strategy - Skapa nya marknader utan konkurrens’.

Syftet ar att ldra och bygga vidare pa andras erfarenheter, fa nya infallsvinklar och
reflektera over egna insatser. Med hjilp av kreativa verktyg och metoder kan ni
astadkomma monsterbrytande tinkande och en formaga att dra andra slutsatser @n vad
konkurrenterna gor.
Exempel pa omraden och fragestillningar:

* Hur utveckla morgondagens affiarer utan att tappa fokus pa dagens?

» Hur dndra nuvarande marknadsgrianser for att skapa en ny marknad?

= Vilka ir de analytiska verktygen och scheman och hur anvidnder man dem?

* Hur har andra foretag gjort? Genomgang av praktiska exempel, frdn olika
branscher, p& Blue Ocean foretag

= Hur far man en kundinspirerad och innovativ strategiprocess?
= Hur kopplar man Blue Ocean processen med nuvarande strategiprocess?
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Omfattning
» Utbildning -"Detta dr Blue Ocean Strategy” 1 dag
» Smaka pé processen -5 st 12 dagar pa en 4 méanadersperiod
uppligg halvdagar se sid 3
-3 st 2 tim coaching pa foretaget
» Deltagare -6 deltagare fran 3 foretag
» Samtalsledarledda moten -professionell motesledning hos deltagarna
» Handelskammarens lokaler -enkelt och neutralt, bra for reflektion
Deltagaravgift
Utbildningsdagen 5.750 kr per deltagare
Smaka pa processen 37.500 kr per foretag (2 personer) (inkl coacing pa foretaget)

For av gruppen sjdlv beslutade extra moten eller extraordinidra kostnader for att anordna viss aktivitet
under mote kan extra avgift behova tas ut for att tdcka den tillkommande sjidlvkostnaden, t ex
reskostnader, logi, arvode till samtalsledare och/eller extern kompetens.

Sekretess

Sekretess for samtliga deltagare, samtalsledaren samt kammarens inblandade personal
giller i enlighet med separat undertecknad forbindelse.

Deltagande ger Dig bl a:

e ny insikt och forstaelse (kunskap) i aktuella affiarsutvecklande situationer
e mdjlighet att utveckla egna kunderbjudanden

e nu vet jag vad Blue Ocean Strategy ar

e nya och bestdende kontakter

Framtida strategiutveckling handlar om att skapa nytt land och inte att dela upp
befintligt!

Vi kan erbjuda Dig en spdnnande kombination av affidrsutveckling, nédtverk och ny
energi. Bra for savél Dig som Ditt foretag.

Varmt vilkommen!

Per Jernow
Ansvarig Taktik- och strategigrupper
031-83 59 14 per.jernow(@handelskammaren.net
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